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Kuulin tassa eraana paivana hauskan tokaisun savolaisuudesta:
savolainen myyntimies on kuulemma sellainen, joka uottelee
aggressiivisesti tarjouspyyntdja...

Minun juureni ovat Savon sydamessa Heinavedella. Savolaisuudesta
huolimatta olen jo pienena poikana todennut, ettd isona minusta tulee
iso! Ei ihminen kauheasti elaman aikana muutu, vaan se sama tarmo ja
tekemisen into ovat sailyneet lapi vuosien. Comatec perustettiin vuonna
1986, joten torstaina 24.3.2011 juhlimme 25-vuotispaiviamme. Tyon
merkeissa, tietysti. No, saattaahan sitda muutaman maljan kohottaa...

Naihin vuosiin mahtuu huikeata onnistumisen iloa ja toisaalta opettavai-
sia lamajaksoja. 90-luvun lama oli aivan omaa luokkaansa. Asiakkaamme
maksoivat palveluksiamme huonekaluilla ja taitaapa vielakin yksi mak-
suksi saatu pallokirjoituskone olla tallella. Mutta niinpa on asiakaskin.
Bisnesmaailman sanotaan olevan kovaa ja kylmaa, mutta minusta tama
on ihmisten valista kanssakaymista. Suhde perustuu luottamukseen ja
siihen, etta tunnemme toisiamme ja jaamme yhteiset haasteet.

Kaikkeen tekemiseen tarvitaan osaavia tekijoita ja hyvia yhteistyokump-
paneita. Silti suunnannayttajaksi tarvitaan visionaaria ja Pelle Pelotonta,
ja sellainen koen olevani. Olen aina rohkeasti lahtenyt katsomaan mita
on nurkan takana, hakenut kasvua uusilta paikkakunnilta ja uudistanut
tekemistamme. Nyt olemme jalleen uuden tekemisen edessa, meilla oli
vaihtoehtona jatkaa nykyisellaan, sailya kotimaisena toimijana ja koti-
markkinoilla.

Uskomme kuitenkin, ettéa rahkeemme riittavat pidemmalle. Kotilaksyt on
tehtava, jarjestelmien on toimittava, esimieskoulutuksissa luotava yhtei-
set pelisaanndt. Maailmalla kilpailijoita riittaa, mutta silti uskomme, etta
suomalainen Comatec saa siella jalansijaa. Miten? Niin kuin tahankin asti
- tekemalla asiat paremmin kuin muut.

Olen nyt 60 ja risat, edelleen intoa taynna kuin pikkupoika. En haaveile
viela elakepaivista vaan katson pidemmalle; olen varma, etta Comatecia
tarvitaan myos vuonna 2041.Tekemisen perusta sailyy, suunnittelemme
jatkossakin tuotantolaitoksia, likennevalineita, liikkuvia tyOkoneita ja
kattilalaitoksia. Liikennevalineet voivat kulkea kaasulla ja junat mag-
neetilla. Katse on suunnattu tiukasti tulevaisuuteen, joten miten olisi,
varataanko liput levitaatiojunaan Tampereelta Helsinkiin, vaikka sunnun-
taille 24.3.2041, juhlistetaan siina samalla Comatecin 55-vuotispaivia?
Reissu itsessaan ei vie kuin puoli tuntia, mutta ehtii siinakin ajassa kuu-
lumisia vaihtaa ja kahvit juoda.

Mina tarjoan.

Aurinkoista kevatta!

Aulis Asikainen
sudettisavolainen ja kova poika kasvamaan
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25-vuotias Comatec Oy kasvaa yrittamisen ilolla

Kun makuun on paasty

Toimitusjohtaja Aulis Asikainen mainitsee muun tarinan lo-
massa aivan ohimennen kaksi yksityiskohtaa, jotka kertovat
paljon siita, miksi Comatec Oy:sta on kasvanut 25 vuodessa
alansa huippuosaaja ja noin 300 tyontekijan konserni.

Toinen niista on oikeastaan ruokaohje, ja siihen palataan
myohemmin.

Toinen on muisto runsaan kahden vuoden takaa, taantuman
synkimmilta ja epavarmimmilta hetkilta.

— Vietin jouluna 2008 kolme-nelja paivaa Heinaveden mokilla
yksinani ja mietin, mita tapahtuu laman jalkeen. Siita syntyi
tama konsepti.

Siis: mita tapahtuu laman jalkeen, ei laman aikana.

Katse tiukasti tulevaisuudessa.

— Toinen vaihtoehto oli jatkaa resurssiliiketoimintaa, jolloin hin-
ta on kilpailutekija numero yksi. Tai sitten kehitetaan vaativam-
paa ratkaisuliketoimintaa, jolloin myds osaaminen ja isompien
kokonaisuuksien hallinta ratkaisevat.

— Haluamme kasvaa ja kansainvalistya, eika maailmalle menna
tuntikauppaa tekemalla. Olemme tehneet puolitoista vuotta
kotilaksyja. Odotan, etta projekti- ja ratkaisuliketoiminta alkaa
nakya hyvin merkittavasti liikevaihdossa 2013-2014, Asikai-
nen sanoo.

— Haluamme olla 20-30 vuoden paasta metalli- ja koneraken-
nuksessa samaa luokkaa yrityksena kuin Poyry on nyt.

Tyhjasta huoneesta

Insinodritoimisto Comatec Oy perustettiin 24.3.1986, mutta
sen historia lahtee jo edellisesta syksysta, kun Aulis Asikainen
perusti Tampereelle oman toiminimen ja ryhtyi yrittajaksi.

— Siita olen ihan tyytyvainen, etta yhtio on lahtenyt liikkeelle
aidosti nollasta.

— Muistan ikani ensimmaisen tyopaivan. Sarvis Oy:ta ajettiin
silloin alas, ja sain Sarviksen tiloista parinkymmenen nelion
huoneen. Minulla ei ollut mitaan kasitysta, mista saisin toita.
Yritin sytyttaa valoja, mutta huoneen katossa ei ollut lamp-
puakaan.

— Istuin melkein tunnin lattialla hamarassa ja mietin, mita alan
tehda. Mutta toissa olin mielestani.

Asikainen lahti tyhjasta toimistostaan, hankki kaksi piirustus-
poytaa ja puhelimen, ja alkoi kerata asiakkaita. Konepajan kak-
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ja yha vaativammalla osaamisella

kosmiehen paikalta irtisanoutuneella insinoorilla oli toki
tuttuja ja kova itseluottamus. Toita alkoi tulla.

- Olin ollut kymmenen vuotta tyoelamassa ja lah-
din taysin tyhjan paalle. Kakruista vanhin oli kouluun
menossa, ja velkaa oli silmat, korvat taynna. Rakensin
silloin viela mokinkin Heinavedelle, ja velkarahalla tie-
tenkin. Jotain hulluutta siina taytyi olla. Ja silloin viela
naurattikin, Asikainen muistelee.

Ison laman yli

Jo 1987 yritys muutti pienteollisuustaloon Kalevantien
varteen, missa sen paamaja yha on, nyt jo yli 2000
neliometrin tiloissa. Comatec suunnitteli muun muassa
Postin lajittelukeskuksen tekniikkaa.

80-luvun loppu oli Suomelle vauhdikasta aikaa, mutta
90-uvun alussa iskivat lama ja kaksi devalvaatiota.
Nuori yritys joutui tositestiin.

— Meilla oli kymmenkunta kaveria hommissa. Se oli ko-
vaa aikaa, mutta selvisimme ilman lomautuksia tai irti-
sanomisia. Posti ja Outokumpu Oy tydllistivat Suomes-
sa aika paljon, USA:sta saatiin varastojen suunnittelua
pariksi vuodeksi ja Saksaan suunniteltiin kuljetusjarjes-
telmia. lhan kivoja hommia, jotka auttoivat yrityksen
vuoteen 1995 asti.

Alkuperaisista osakkaista Martti Ala-Vainio lahti 1991 ja
Kauko Lehtonen ostettiin ulos 1997, mutta hyvat valit
sailyivat.

— Nytkin mennaan Martin ja Kaken kanssa 25-vuotis-
juhlalounaalle.
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Katse huomisessa

Laman jalkivaiheissa 1995 Comatec otti askeleen
tulevaan. Raidekaluston valmistaja Transtech Oy siirsi
suunnittelutoimintonsa Tampereelta Ouluun. Kuusi tyon-
tekijaa siirtyi Comateciin, seka toita etta junaosaamista
mukanaan.

Kahden laman ja muiden murrosvaiheiden yhteinen
piirre on, etta Comatecissa on aina haluttu ajatella
tulevaisuutta ja asiakkaiden tarpeita jo ennakoiden.

— Levitaatiojunat tulevat aikanaan Eurooppaan ja
korvaavat lentolikennetta. Sen takia meilla on juna-
osaamista, Aulis Asikainen sanoo nyt.

- Laivat jalostuvat kuljetusten ja hauskanpidon vali-
neina. Tyokoneita tarvitaan edelleen, ja ihmisia pitaa
likuttaa. Energiapuolelle tarvitaan kattilalaitoksia, ja
kaivannaisteollisuus tulee olemaan Suomessakin iso
tekija. Nain nama nykyiset toimialamme ovat mukana
tassa kehityksessa.

— 30 vuoden kuluttua Oy Suomi Ab elaa kolmesta
asiasta: tyon tekemisesta, puusta ja uraanikaivoksista.

Tutkimus apuna

Comatec selvisi hengissa 90Huvun lamasta ja alkoi
saada jalansijaa. Toimialan tulevaisuus kiinnosti niin,




Valtakunnallinen yrittajapalkinto 2007

etta yritys teetti yliopistolla strategisen toimiala-
tutkimuksen 1997.

— Noin sadalta suurimmalta konepajalta tuli se
viesti, ettad kolmessa vuodessa koko toimiala
siirtyy  2D-suunnittelusta  3D:hen. Paatimme
alkaa kehittaa 3D-suunnittelua, ostimme koneita,
ohjelmia ja koulutusta. Liikevaihdossa se nakyi
vasta 4-5 vuoden paasta.

- On tarkeaa, etta olemme pysyneet toimialal-
la emmeka ole ronsyilleet. Olemme metallin ja
koneenrakennuksen osaaja. Siina on tehty aika
iso valinta.

— Emme toisaalta ole lahteneet mydskaan
konepajatoimintaan. Tiesin ennestaan mita se
on. Monet kilpailijat ovat kompastuneet siihen.
etta ovat hakeneet valmistuksesta toista tuki-
jalkaa.

Hauskaa oli, rahaa tuli

Transtechista tulleista Jorma Nordforsista ja
Petri Leinosta tuli 90-luvun lopulla myods
Comatecin osakkaita. 20004uvun alku oli
loistavaa aikaa, Aulis Asikainen muistelee.

- Ennen kaikkea hauskaa oli, ja rahaakin tuli.
Sita kesti monta vuotta. Vuonna 2005 ruvettiin
miettimaan, miten tama hauskuus vain jatkuu.
Asikainen pitaa vuoden 1997 strategista toimin-
tasuunnitelmaa yhtena yhtion merkkipaaluista.
Vuoden 2005 uusi strategiaprojekti oli toinen.

— Kolme asiaa tuli eteen. Asiakaskunnan tarkeim-

maksi tarpeeksi nousi toimitusaikojen lyhentaminen.
Toinen tarkea tekija on se, etta laadun pitaa olla kun-
nossa. Riippumatta siita mihin maanosaan laitteita
suunnitellaan, niiden pitaa toimia.

- Vasta kolmantena tuli hintakysymys. Nama havain-
not ryydittavat meita eteenpain tanakin paivana.
Comatec kasvoi 2000-uvun alkuvuodet seka or-
gaanisesti etta yritysostojen kautta. Yrityskaupat
ovat olleet hyva tapa lisata uskottavuutta ja
volyymia ja saada jalansijaa uusille paikkakunnille,
Aulis Asikainen sanoo. Nyt konserni toimii kahdek-
salla paikkakunnalla Suomessa, ja kevaalla toiminta
kaynnistyy myos Tallinnassa.

Hauskuuden rajat

Syksylla 2008 alkoi kansainvalinen lama.

— Lokakuun viimeisella viikolla kaikki pysahtyi kuin
halolla lyotyna. Se toi rajat meidankin hauskanpidol-
le. Varsinkin vuosi 2009 oli aika rankkaa aikaa. Ei
ollut kovin kivaa.

— Ensimmainen lama opetti, ettéa kassavirran pitaa
olla kunnossa. Toinen lama meni siksi helpommin.
Joulun 2008 pohdinnoista Heinaveden metsien kes-
kella alkoi muotoutua uusi suunnitelma ja konsepti.
— Perustettiin kuusi strategiatydryhmaa miettimaan,
mita meille tapahtuu tulevaisuudessa. Analysoimme
tulevan liikketoiminnan; mita olemme, mita osaamme,
mita asiakkaat meiltad odottavat.
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— Suomalainen tapa on usein nahda kaikki mustana,
ajatellaan ettei taalla kannata tai ettei taalla osata.
Kylla osataan, ja hyva, kielitaitoinen kiinalainen
insin0ori maksaa ihan yhta paljon.

— Suomalainen insinGori on osaava, rehellinen ja
laatutietoinen. Aika luotettava kaveri. Sita kylla
arvostetaan.

Evista menestykseen

Comatec Oy:lla on aikomus jatkaa kasvuaan, yha
osaamistaan laajentaen ja asiakkaiden tarpeisiin
vastaten. Seuraavan 25-vuotistaipaleen maalina
on nousta metalli- ja koneenrakennusalalla siihen
kokoluokkaan, jossa esimerkiksi Poyry on nyt -
maailmanlaajuinen konsultointi- ja suunnitteluyhtio,
jolla on tuhansia tyontekijoita ja yli puolen miljardin
euron liikevaihto.

Edellisten ja seuraavien 25 vuoden menestysteki-
joihin liittyy se Aulis Asikaisen mainitsema ruokavink-
kikin. Se on vastaus kysymykseen, mika Comatecin
25 vuodessa on ollut parasta.

— Yrittaminen. Tama on ollut kivaa. Vaikka valilla on
tullut turpiinkin, on se ollut sen arvoista.

- Tama on vahan kuin leikkaisi joulukinkusta
kammenenkokoisen viipaleen ja levittaisi paalle
sentin mansikkamarmeladia. Se on herkkua, ja

siina vastakohdat toimivat hyvin yhteen.
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"Olemme
pystyneet koko
ajan uudistumaan
ja tuomaan uusia

palveluja.”

Petri Leino

Onhan tassa aika paljon saatu aikaiseksi, myontaa Petri Leino,
Comatec Oy:n aluejohtaja ja osakas vuodesta 1998.

- Olimme silloin aikalailla haastajana, alalla on ollut isoja pelureita ja isoja
toimistoja. Olemme nousseet haastajasta merkittavaan rooliin. Tampereella
olemme saavuttaneet suurimman suunnittelutoimiston aseman, ja uusia
toimistoja on perustettu seka itse etta yrityskauppojen kautta.

— Onhan se ihan hieno tarina.

Leinon mielesta pitkaaikaiset asiakassuhteet ovat olleet Comatecin
vahvuus.

— Asiakkuuksia on rakennettu maaratietoisesti. Asiakkaat on saatu pidettya
tyytyvaisina ja volyymia on pystytty koko ajan kasvattamaan.

- Olemme pystyneet koko ajan uudistumaan ja tuomaan uusia palveluja.
Nain olemme voineet tuoda koko ajan lisaarvoa asiakkaillemme.

Petri Leino tuli itse taloon vuonna 1995 Transtech Oy:n lopettaessa suunnit-
telutoimintonsa Tampereella. Uudessakaupungissa syntynyt ja Tampereella
opiskellut insindori ehti olla raidekaluston valmistajan leivissa noin kaksi ja
puoli vuotta.

Vuonna 1998 hanesta tuli Comatec Oy:n osakas.

— Naytti, etta kehittamisen mahdollisuuksia oli paljon. Lama vaikutti viela,
ja silloin lahdettiin aika alhaalta. Nain itsekin mahdollisuuksia tyokonepuolel-
la, ja lahdin kdymaan niita aktiivisesti lapi.

- Vuodet 2000-2008 olivat hirmu hyva kasvujakso, parikymmenta prosent-
tia vuodessa ihan orgaanista kasvua, ja yritysostot lisaksi.

Nyt maisema nayttaa laman jalkeen jalleen valoisalta.

— Syksylla tapahtui jonkinlainen hyppays. Nyt on ollut ihan positiivinen fiilis.
Kaikilla asiakkailla ei viela mene ihan taytta vauhtia, mutta monella kulkee
jo aika lujaakin.




Piha-aidan yli taloon

Osastopaallikké Jorma Nordfors hyppasi
Comateciin 1990-luvun puolivélissa miltei
kirjaimellisesti piha-aidan yli.

— Kun Transtech Oy lopetti toimintansa Tampereella
1995, edessa olisi ollut muutto Ouluun. Sielta tar-
jottiin t6ita, mutta muutto ei oikein houkutellut.

— Asikaisen Aulis sattui olemaan silloin naapurini.
Siita aidan yli kyselin, millaiset olisivat Comatecissa
nakymat. Ei sita varmaan kauan pohdittu, Nordfors
kertoo.

Transtechilla oli tuolloin menossa kaksikerroksisten
matkustajavaunujen suunnittelu. Yhtiot saivat sovit-
tua, etta suunnittelua voidaan jatkaa Tampereella
Comatecin kautta. Nordfors ja viisi muuta
Transtechin tyontekijaa siirtyi Comatec Oy:n
palvelukseen.

Nordforsista tuli Comatecin osakas 1997. Han
vastaa yhtion liikennevalinetoimialasta. Kiskokalusto
ei kyllastyta viela yli 30 vuoden uran jalkeenkaan.
— No ei. Toivotaan vain, etta lama-ajat saadaan
karistettua kokonaan ja paastaan taas sille kasvu-
uralle, joka meilla oli 2000-luvun alkupuolella. Nyt
on ihan positiiviset tunnelmat.

— Comatecin vahvuus on ammattitaitoinen hen-
kilokunta. Junapuolella on aina ollut hyvat asiakas-
suhteet, meilla tunnetaan asiakkaiden tarpeet.
Varmasti se on sama muillakin alueilla.

Nuoren yritys kaipasi taustatukea

Kauko Lehtonen ja Martti Ala-Vainio olivat mukana
Comatec Oy:n omistajina yhtion alkuvaiheissa,
vaikka heilla oli oma, kilpaileva toimistonsa.

— Sita ensin vahan ihmeteltiin, mutta tultiin siihen tulok-
seen, ettd Asikaisen Aulis halusi vahan taustatukea ja
turvaa. Ei kai sen ajateltukaan kestavan ikuisesti,
Lehtonen muistelee.

— Koska meilla oli oma toimintamme, varsinaiseen yri-
tystoimintaan ei paasty kovin aktiivisesti osallistumaan,
ja olisiko Aulis sita halunnutkaan.

Yritykset osittain kilpailivat keskenaan, mutta myoskin
pystyivat jakamaan kapasiteettiaan isoihin téihin. Se oli
Kauko Lehtosen mielesta ilman muuta positiivista.
Varsinkaan Asikaisen ja Ala-Vainion ajatukset Comatecin
toiminnan laajentamisesta eivat oikein kohdanneet.
Sitten iski lama. Martti Ala-Vainio irrottautui yhtiosta 1991.
— Mina viela jain. Toiminta jatkui pienemmissa puitteissa.
— Aulis halusi enemman minunkin panostani, mutta en
voinut sita antaa, koska minulla oli omakin yhtio. Tultiin
siihen tulokseen, etta on parempi lahtea. Mehan emme
olleet muutenkaan paras mahdollinen yhtickumppani,
koska meilla oli oma, vastaava yritys.

Alkuvuosien kumppanuudesta jai kaikkiaan positiivinen
kuva, sanoo nyt nelja vuotta elakkeella ollut Lehtonen.

— Comatechan on mennyt todella hienosti eteen pain.
Nayttaa silta, ettd nuo yritysostotkin ovat olleet ihan
kiitettavia ratkaisuja.

— En alussa huomannutkaan, miten kunnianhimoinen Aulis
on. Han teki kaikkensa mennakseen meista ohi, ja meni.




CUMATEC

- Perinteet velvoittavat, meidat tunnetaan en-
nakkoluulottomista ratkaisuista ja tuotteista,
joista on todellista iloa tien paalla. Tunnemme
kentédn ja olemme saaneet asiakkailta useita
toiveita kevyemmista lavaratkaisuista, kertoo
Kome Oy:n toimitusjohtaja Harri Komulainen.

- Raskaan kaluston kaupoissa puhutaan aina pai-
nosta. Kuorman paino vaikuttaa suoraan ansioihin,
mita enemman tonneja pystyy ajamaan, sita parem-
min tienaa. My0s laki vahtii tarkasti painorajoja,
joten tuote vastaa siihenkin vaateeseen. Tartuimme
siis harkaa sarvista ja paatimme kehittaa markki-
noiden kevyimman soranajoon

sopivan lavan, Ultra
Lightin, jatkaa
Komulainen.

Comatec ja Kome Oy — tuloksena ultrakevyt lava

LA
Paras on helppo valita

Kun parasta haetaan, tarvitaan myos luotettavat yhteis-
ty6kumppanit.

- Vertailimme projektin alussa muutamia insindoritoimis-
toja, mutta tunsin Comatecin kavereita ja luotin heidan
osaamiseensa. Heidan aikaisemmat tekemisensa ja
hyvat referenssit helpottivat valintaa ja lopullinen paatos
syntyi akkia.

Todellinen kevyttuote, 15% vahemman painoa

Uutta ja keskeista tassa projektissa oli nimenomaan tie-
tokonepohjainen lujuuslaskentatarkastelu. Aikaisemmin
lujuuslaskenta on perustunut kokemukseen ja vahvaan
mutu-tuntumaan. Comatec toi suunnitteluun materiaalin
ja rakenteiden teoreettisen tarkastelun myds kaytan-
nossa. Lujuuslaskennan ja materiaalivalintojen kautta
pystyttiin valitsemaan kevyemmat rakenteet.
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ilman soradinia

HIcH

Tavallinen lava painaa
helposti 2 500 kg,

uusi Ultra Light jaa alle
2 000 kg:n. Koska vain :
perille toimitetusta netto- p
kuormasta maksetaan,
on helppo ynnailla mita
tuo tarkoittaa euroissa.

Eniten kysymyksia heratti kestavyys. Comatec vah-
visti Komen ajatuksia siita, etta lava on mahdollista
tehda. Nykyajan materiaalit ovat entista kevyempia

ja kestavampia. Koko lava on valmistettu erikois-
lujasta teraksesta ja lopputulos on juuri sita mita
haettiin: kevyt, mutta luja. Lavan muoto pystyttiin
optimoimaan entista paremmin, tassa lavassa ei enaa
ole perinteisia pohja- tai laitapalkistoja, vaan keskeisin
elementti [dytyy laitaprofiilin muodosta.

- Aikataulu piti, tavoitteena oli esitella Ultra Light lava
vuoden 2009 kuljetusmessuilla ja niin myos tehtiin.
Suunnitteluun, testaukseen ja koeajoihin meni vajaa
vuosi. Harva projekti on mennyt kerralla puikkoihin
niin kuin tama, toteaa Komulainen ilahtuneena.

Koko kasetti kasassa
Ultra Light lava sai melko pian jatkoa, samat hyvat

ominaisuudet haluttiin vieda koko taysperavaunuyhdis-

telmaan eli nyt saa ultrakevyena koko automaatti-
kasettiyhdistelman — auton ja peravaunun varustet-
tuna kevytlavalla.

Lisad hyvaa luvassa
- Jatkamme samoilla linjoilla my6s muiden tuottei-
demme kanssa. Viela taman vuoden aikana esitte-
lemme malmin ajoon sopivan lavan kaivosymparis-
toon. Lavaan tehdaan pienia, erittain raskaassa
ajossa tarvittavia parannuksia kautta linjan. Merkit-
tavimpana uudistuksena ovat osien ja hitsaussau-
mojen maaran vahentaminen. Toisin sanoen nain
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voimme tarjota asiakkaalle entista yksinkertaisem-
man ja luiemman lavan. Kutsummekin tata tyo-
nimella "hitsipillit historiaan”, naureskelee toimitus-
johtaja Komulainen.

Vuonna 1964 perustettu, parhaassa
iassa oleva haapajarvelainen KOME Oy
valmistaa kuorma-auton paallirakenteita
ja peravaunuja neljallda paikkakunnalla.
Omissa 17 500 neliometrin tuotantotilois-
sa valmistetaan umpikoreja, vaihtolavoja
seka sora-, rahti-, puutavara-, turve/hake-
ja erikoistuotteita tuotemerkeilla KOME,
RKP, Briab, Akm seka KOME-akselit.
Kome tuntee pohjoiset olot ja tietad mita
lumi ja pakkanen tarkoittavat pitkassa
ajossa ja kovassa kaytossa. Monipuolisis-
ta rakenteistaan ja ennakkoluulottomista
materiaaleistaan tunnettu Kome tuottaa
markkinoille uusia tuotteita ja logistisia
ratkaisuja erikoisteraksesta seka muista
erikoismateriaaleista.




. Oman tyopoydan aaressa tyoskentely voi
| tuntua toisinaan varsin arkiselta aherrukselta,
jos vertaa vaikka alppihiihtdja Sanni Leino-
seen. Sannin tyo kun on lasketella auringon
paisteessa tukka hulmuten mikei alas... vai

mita sanot Sanni?
%

200 matkapdivaa

-Se mita katsojat nakevat on vain murto-osa kaikes- -
ta siita tyomaarasta mita tahan tarvitaan. Vuodessa

kertyy 200 matkapaivaa. Huippu-urheilijan tyé on

kurinalaista ja treenikaudella ei juuri ehdi kuin har- N
joitella, syoda ja nukkua. Tyypillisen leiripaivan aika- ;

taulu on tarkkaan kellotettu. Aikainen heratys¥aa-%

mupala, rinteeseen, lounas, lihashuoltoa, ruokaa ja
nukkumaan. Toihin on kuitenkin lahdettava, huvitti tai
ei, mutta yleensa vimeistaan treeneissa tulee hyva
fillis itse tekemisesta. Varsinainen kisakausi starttaa
lokakuussa ja jatkuu huhtikuulle. Mitd pidemmalle
kautta mennaan, sita paremmalta tuntuu, kevaan ja
auringonpaisteen myota. Harvat vapaapaivat kuluvat
yleensa levatessa, pikaisesti kavereita tavatessa ja
laukkuja pakatessa.

- Urheilu on ollut osa elamaani aina. Ensimmaisen
kerran olin suksilla 2,5-vuotiaana. Sannin mukaan
ehdottomasti tarkein syy, etta han on tanaan matkal-
la maailman huipulle, on oma perhe ja varsinkin isan
panos. Iska on jaksanut kuskata Sannia ja kolmea
veljea harrastuksiin ja mahdollistanut jatkuvan kehit-
tymisen. - Veljien ansiota on taas kilpailuhenkisyys,
ainoana tyttona en kerta kaikkiaan halunnut olla
yhtaan heita huonompi. Jo 13-vuotiaana tiesin, etta
tama on juuri sita mita haluan tehda. Yksi unelma to-
teutui, kun 16-vuotiaana, nuorimpana kautta aikojen,
paasin Suomen alppimaajoukkueeseen.

50 sekuntia

Totuuden hetket ja nayton paikat ovat alppila-
jeissa joskus tylyja. Ankarasta harjoittelusta
huolimatta koko kausi voi olla ohi yhden laskun
myota, 50 sekunnissa. Vaikka pettymykset ja
takaiskut kuuluvat urheiluun on Sanni paassyt
vahalla. Tama kausi toi kuitenkin mukanaan pa-
kollisen lepotauon, kun polven eturistiside meni
poikki ja sivusiteeseen tuli repeama. Nyt men-
naan paiva kerrallaan polven ehdoilla, joskin
lagkarin luvalla paiviin mahtuu jo kuntopyorailya
ja vesijuoksua. Polven parantumista odotellessa
Sanni kaivoi esiin neulepuikot ja taman talven tu-
lostaululle voidaan kirjatakin sukat ja pari pipoa!
Taantumat opettavat eniten, niiden ansiosta
onnistumisia arvostaa entista enemman. Myos
omat voimavarat ovat testissa, kun kilpakump-
paneilla on takana ehja kausi ja itse joutuu aloit-
tamaan alusta. Pakollisen treenitauon aikana
on aikaa miettia myos tulevaisuutta.
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mista Suomesta

- En halua olla vain se-entinen-alppihiihtaja, vaan

suunnitelmissa on opiskelut, esimerkiksi kaupalli-

sista opinnoista olisi hyotya, onpa tuleva ammatti
mita tahansa. Mutta nyt mennaan taysilla urheilun
ehdoilla.

;be%k Mika sitten tekee voittajan? Siihen tarvitaan lahjak-

. kuutta, tyota ja tuuria. Pitaa haluta voittamista ja
\' . suurin haaste loytyy useimmiten omien olkapaiden

paalta. Maailmassa on tallakin hetkella kymmenia
tyttdja, joilla on kaikki edellytykset vauhdin
puolesta, mutta toita riittaa mielen
ja asenteen kanssa.

/ﬂ"""’y

Myos voittamista pitaa opetella.
J )19 Pitaa luottaa omaan osaamiseen ja siihen mita
tekee. Pitaa haluta olla paras. ltse kilpailutilanne
muistuttaa yllattavasti mita tahansa suurta
koitosta. Ennen suoritusta tehdaan

pohjaty0 ja tutustutaan rataan. Ylhaalla

ei saa miettia likaa, vaan pitag antaa =
menna. Tietynlainen adrenaliini- . '
purkaus ja jannitys kuuluvat
asiaan, mutta hyvaan
suoritukseen tarvitaan
aina myos rentoutta.

Sanni Maaria Leinonen
8.11.1989 Siilinjarvi

Tampereen Slalomseura
Suomen maailmancupin
joukkuejasen
- pujottelu
- suurpujottelu

K‘ k Forsblom/ Jkpromo Oy

Urheilijan lomakuukausi on toukokuu. Se on yli-
menokausi, jolloin nollataan paa ja kroppa ja lahde-
taan mahdollisimman kauas, jonnekin missa

el taatusti ole lunta! Laukkuun pakataan vain uikka-
rit ja kirjoja. Viime vuonna nautittiin laiskottelusta
Malediiveilla ja tana kevaana suuntana on Thaimaa.

Huiput yhdessa

Huippu-urheilija tarvitsee taakseen vahvat
tukijoukot. Perhe tukee hyvina ja huonoina
paivina. Tarvitaan my0s hyvia yhteistyokump-
paneita, jotka ymmartavat urheilun luonteen
ja sen, etta aina ei voi olla huippukausi.

Urheilu on myés Comatecin sydanta lahella.
Toimitusjohtaja Aulis Asikainen:

"Olemme molemmat kansainvalistymisen
kynnyksella ja 25-vuotiaan Comatecin
taipaleesta l0ytyy paljon yhtalaisyyksia
huippu-urheilijan uran kanssa. Ensimmaiset
vuodet toimittiin kansallisessa sarjassa, me-
nestyksen myota nalka on kasvanut ja nyt ol-
laan vahvasti kansainvalisyyden kynnyksella
ja kilpaillaan jo maailmancup-tasolla. Kisa on
kovaa, onneksi hyva taustatyo antaa vahvan
ja realistisen pohjan suurillekin tavoitteille.
Valilla otetaan turpiin ja olosuhteetkaan eivat
aina ole yrityksen puolella, mutta samalla
periksi antamattomalla otteella ja itsensa
kehittamisella huippu on saavutettavissa.
Kotimaan naytot ovat vakuuttavat ja maail-
manvalloitus mahdollinen. Tarvitaan paljon
tyota ja hyvat kumppanit, mutta Sannin
sanoin: Viela se paiva koittaa!”




COMATEC ABB

ABB Marine seilaa myotatuulessa

Potkurista potkua

- Rankin vaihe on nyt takana ja tulevaisuus nayttaa valoisalta.
Tilauskanta on hyvdssa kasvussa ja projekteja tyostetdan.
Ohut on kuitenkin oikea sana kuvaamaan markkinoita, silla
paatoksia tehdaan edelleenkin hitaasti, toteaa ABB Marinen
johtaja Lasse Makelin.

Niin mullistava keksintd kuin sahkokayttoinen ruoripotkuri Azipod
onkin, niin maailmanmarkkinoista silla on vasta pieni markkinaosuus.
Kokonaisuutena diesel-sahkoisen propulsion osuus on reilun 5 %:n
luokkaa kaikista laivoista ja Azipod on osa tasta. Lukumaaraisesti
valtaosa maailman laivoista seilaakin viela perinteiseen malliin diesel-
mekaanisella propulsiolla. Tata vasten markkinapotentiaalia on todel-
la paljon. Azipodia kayttavat eniten risteilijoiden lisaksi jaissa kulkevat
alukset.

Uusia markkinoita tahystetaan kuitenkin tarkasti, esim. 6ljynporaus-
lautat ja erikoisalukset ovat kasvava markkina. Yleinen maailmanti-
lanne polttoaineiden hinnannousun ja paastorajoitusten myota antaa
kaivattua potkua sahkoisten propulsiojarjestelmien maailmanvalloituk-
selle. Nakymat ovat hyvat ja sahkdinen propulsiomarkkina kasvaa
selvasti keskimaaraista markkinaa nopeammin.

Hyvin henkilokohtaista

Myos laivabisneksessa tehokkain myyntimies on hyva referenssi ja
asiakastyytyvaisyyden paras mittari on uusi tilaus. - Tasta todisteena
on viime syksyna saamamme yli 40 miljoonan euron arvoinen tilaus
sahko- ja propulsiojarjestelmien toimittamisesta Norwegian Cruise
Line -varustamon kahteen jattiristeilijaan. Itse risteilijat tehdaan talla
kertaa Meyer Werftin telakalla Saksassa, mutta propulsioratkaisut toi-
mittaa ABB Marine - niin kuin ennenkin. Toimitimme NCL:lle vuosina
2003 - 2007 jarjestelmat yhteensa kuuteen risteilijaan, joten uusin
tilaus jatkaa hyvin sujunutta yhteistyota.

NCL:n tilaus tyollistaa alkuvaiheessa eniten suunnittelu- ja projektior-
ganisaatiota, varsinaisesti likevaihdossa tehty tyo alkaa nakya taman
vuoden loppupuolella ja ensi vuoden aikana. - Jos tassa yhteydessa
saisin vahan kehaista, niin tilanne on niin mukavalla mallilla, etta
palkkaamme 15 uutta henkiloa tuotekehitysosastollemme. Tyohake-
muksia saa siis lahetella...

Referenssien lisaksi myos henkilokohtaisilla suhteilla on kaupan teos-
sa suuri merkitys. Tunnemme ihmiset, joten kommunikointi on help-
poa ja suoraa. Asioista uskalletaan puhua niiden oikeilla nimilla ja
mahdolliset ongelmatilanteet saadaan ratkaistua helpommin.
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Azipod®

ABB:n Azipod®-propulsiojarjestelma (azimuthing electric podded
drive) perustuu sdahkdvoimalla pydritettaviin potkureihin ja pystyak-
selinsa ympari vapaasti pyorivaan ruoripotkurilaitteeseen. Erillista
perasinta tai ohjailupotkureita laivan perdssa ei tarvita. Jarjestelmalla
varustettu alus saastaa polttoainetta jopa 20 prosenttia perinteisiin
potkureihin verrattuna.

"Mita suurempi
teho ja
_ vaikeampi sovellus
- sitd parempi.”

Lasse Makelin

Parhaat leipurit

Toimittajan luotettavuus on avainroolissa koko
toimitusketjussa. Yhteistyosta Comatecin kans-
sa on hyvia kokemuksia. Comatec on pystynyt
tarjoamaan osaavia suunnitteluresursseja kil
pailukykyisesti. ABB:lla onkin Comatecin kanssa
vuosisopimus, jolloin toiminta on vakiintunutta ja
helppoa.

- Resurssitarve ja eri alueiden osaamisen tarve
vaihtelee paljon, joten vakikumppanista on paljon
lisdarvoa. Tallakin hetkella ABB Marinen tiloissa
istuu kymmenen comatecilaista ratkomassa me-
kaniikkasuunnittelun pulmia. Tyota riittaa uuden
Azipod XO -sarjan seka Azipod CZ -mallien parissa
3D-mallinnuksesta modulisuunnitteluun ja detalji-
suunnittelusta nimikkeiden ja piirustusten teke-
miseen eli tarkemmin sanottuna tuotteiden val-
mistusmaarittelyyn.

Myos dokumentoinnin maara tallaisissa toimitus-
projekteissa on valtava, vakiodokumenttien lisak-
si tarvitaan valmistusdokumentaation paivitysta
sidosryhmilta tulleiden palautteiden perusteella
laadun ja tuottavuuden parantamiseksi.

- Comatec on tuonut tullessaan palvelua ja osaa-
mista, jota ilman emme olisi tassa. Taman vii-
meisimman tilauksen mukanaan tuomaa yhteista
hyvaa leivotaan vuosiksi eteenpain.
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X0 maistuu yha useammalle

Varmistaakseen vahvan lasnaolon kasvavilla markkinoilla
ABB Marine on lanseerannut kaksi tuotesarjaa: isojen
laivojen XO-tuotesarjan ja pienempien alle 4,5 megawa-
tin Compact-sarjan. Molempiin tuotesarjoihin tuodaan uu-
sia kokoja ja tuotekehitys on Suomessa Helsingin
Vuosaaressa.

Myos Azipodeja myydaan suoraan "hyllystd”, mutta
varsinkin isoimmissa risteilijoissa ratkaisuja kehitetaan
usein yhdessa asiakkaan kanssa. Kehitystarpeet koh-
distuvat useimmiten suorituskyvyn tai tehon paranta-
miseen, tyontdvoimaan tai nopeuteen. Laivoja viritetaan
ja tuunataan muutenkin, joten myos potkureista halutaan
tehot irti. ABB luottaa omaan osaamiseensa ja Makelinin
sanoin mita suurempi teho, korkeampi suorituskyky ja
vaikeampi sovellus - sita parempi.

Compacti kokoluokka

Niin kuin monessa muussakin busineksessa myos laivan-
rakennusmarkkinassa ovat Aasia, etunenassaan Korea,
Kiina ja Singapore vahvistaneet asemiaan. Euroopassa
rakennetaan edelleenkin jaanmurtajia ja risteilijoita, mutta
pienemmat alukset tehdaan yha useammin Aasiassa.
Myos ABB Marine on perustanut Kiinaan Shanghain
kulmille oma Azipod tehtaan Compact-tuotesarjalle.
Tehtaassa keskitytaan alle 4,5 megawatin teholuokkaan.
-Taman kokoluokan laivanrakennusmarkkinat ovat
Aasiassa, joten myos me olemme taalla, lahella
rakentajia.



|
Innostus melkein ryntda toimiston ovella
vastaan. Kevattalven aurinko tyontaa kul-
mahuoneeseen lisdd valoa ja energiaa
Varkauden Pirtinvirran takaa.

u (]| N
- Hauskaahan tama on ollut. Erilaisia
VIr aa a “ n a tilanteita ja mielenkiintoisia ihmisia, tun-
nustaa Jouni Tuononen, Rantotek Oy:n

- - i tuore toimitusjohtaja.
Jouni Tuononen otti ruorin kokonaan Vuoden varatoimitusjohtajana tydsken-
Comatecille siirtyneessi Rantotekissa. nellyt Tuononen nousi toimitusjohtajak-
si vuodenvaihteessa. Rantovaaran per-
he luopui vahemmistoomistuksestaan
yhtiossd ja Rantotekista tuli Comatec
Oy:n sataprosenttinen tytaryhtio. Yritysta
alusta lahtien luotsannut toimitusjohtaja
Rauno Rantovaara jatkaa nyt hallituksen
jasenena ja itsendisen vanhemman
konsultin roolissa.

Pitka ura asiakkaana

Jouni Tuonosella on takanaan viela lyhyt ura
Rantotekissa, mutta jo pitkd suhde yhtioon.
Han tyodskenteli Pirtinvirran vastarannalla,
tarkean yhteistyokumppanin Foster Wheeler
Energian suunnittelu- ja johtotehtavissa 23
vuotta, vuoteen 2008 asti.

—Tanne oli helppo tulla, koska tunsin jo suurim-
man osan henkilostosta. Olimme tehneet Ran-
tovaaran kanssa paljon yhteistyota. Mindhan
olin Rantotekin palvelujen ostaja.

— Olin ollut puoli vuotta Unkarissa vetamassa
asennusprojektia. Tarkoitus oli olla kaksi ja
puoli vuotta, mutta maailmantalouden tilan ta-
kia jatkoprojekti ei ole vielakaan kaynnistynyt.
— Tulin kotimaahan viettamaan kesalomaa, ja
Rauno soitti, kiinnostaisiko tulla hoitamaan
tallaista Thaimaan projektia. Tulin tanne ihan
sita varten, mutta sitten alettiin puhua pysy-
vammastakin suhteesta.

Maailmalta loytyi uutta

Thaimaa on taas aktiivisena Tuonosen tyOpoy-
dalla. Lupa- ja rahoituskysymysten takia jaissa
ollut hanke yhdyskuntajatteen kasittelylaitok-
sesta on nyt nytkahtanyt liikkeelle. Rantotek
suunnittelee laitoksen ja auttaa asiakasta
laitevalinnoissa.

RATKAISUT o TOTE




—Lama oli talla alalla aika syva. Asiakkaita piti hakea
muualta kuin perinteisista liikekumppaneista. Piti
lahted tutkimaan maailmaa, loytyisikd uudenlaisia
toita. Ja loytyihan niita, Tuononen kertoo.

— Olemme profiloituneet niin, etta taalla Suomessa
ja Euroopassa haluamme olla selkeasti laitostoimit-
tajien yhteistyokumppani ja alihankkija heidan projek-
teissaan. Kaukoidassa voimme toimia myos lop-
puasiakkaiden edustajana, vahan toisentyyppisella
palvelumallilla.

— Lama pakotti avaamaan silmat ja katsomaan uusia
mahdollisuuksia. Sita kautta pystymme tarjoamaan
laajempaa palveluvalikoimaa myos vanhoille yhteis-
tyokumppaneille.

Ei ikina suunnittelijaksi

Tuononen aikoo itse tyoskennella edelleen enimmak-
seen Varkaudessa, vaikka Rantotekin varsinainen
paatoimipaikka on Tampereella — sahkoposti ja
videoneuvottelut on keksitty, ja autoihin pyorivat
pyorat.

— Olen varmaan enemman henkilostojohtaja ja
projektintekija kuin varsinaisesti tekniikan mies.
Taidan olla suhteellisen nopea paatoksissani, mutta
jaksan kuitenkin vieda asioita eteenpain.

- Ihmisten pitaa kokea, etta he vastaavat omasta
tekemisestaan. Annetaan vastuuta ja valtuuksia sopi-
vassa suhteessa. Joka paiva ei pida olla kurkista-
massa niskan takaa, mita sina siina teet, mutta
tarpeen vaatiessa pitaa pystya ohjaamaan oikeaan
suuntaan.

— Talossa on ollut jo pitkaan erittéin hieno tekninen
perusosaaminen, ja sita on vield uusien projektien
kautta laajennettu entisestaan. Sitd osaamista myos
asiakkaat arvostavat.

Nyt 51-vuotias Tuononen opiskeli itse insindoriksi
Joensuussa Wartsilan teknillisessa oppilaitoksessa.
- Kayttotekniikan puolella. Opiskeluaikoina harjoi-
tustoita tehdessa sanoin, etta en ikina hae suunnitte-
lutehtaviin. Ja koko ikani olen niissa ollut, han sanoo
ja remahtaa nauruun.

— Puolitoista vuotta olin kayttotehtavissa Kemiran
rikastamolla Siilinjarvella. Sitten laksin Varkauteen
Ahlstromin hoyrykattilatehtaalle suunnittelutoihin
pienemmalla palkalla, kun ajattelin, etta se olisi uran
kannalta viisasta. Enka ole valintaa katunut.

UTUKSET o TEKIJAT

é.) RANTOTEK OY

PRESSURE EQUIPMENT TECHNOLOGY

LAUDALLA JA LAINEILLA

Rantotek Oy:n Varkauden toimipiste on yri-
tystalo Navitaksessa, aivan Saimaaseen kuu-
luvan Haukiveden aarella. On siis ymmarret-
tavaa, jos toimitusjohtajankin ajatus selkien
sulaessa kevaalla joskus lipsahtaakin hetkek-
si sinisille vesille.

— Meilla on Tristan 770 -vene. Tasta on hienot
maisemat lahted joka suuntaan, pohjoiseen
tai etelaan. Pisin reissu on tehty Viipuriin ja
ensi kesana mennaan ehka Kolille, Jouni
Tuononen kertoo.

51-vuotias Jouni Tuononen asuu nyt avo-
puolisonsa kanssa kahdestaan Varkaudessa.
Poika aloitti armeijan talvella ja Jyvaskylassa
opiskeleva tytar lahti vaihto-opiskelijaksi
Goteborgiin.

Tuononen on valunut Varkauteen viela ylem-
paa Savosta, Kaavilta. Isa oli yrittaja, aiti
kansalaisopiston kasityonopettaja.

— Olen nahnyt myos yritystoiminnan karum-
man puolen. Isa teki aikoinaan mokkiyrit-
tajana konkurssin.

Mutta mita Tuononen tekee vapaa-ajallaan,
kun Saimaa on viela jaassa? Hiihtaa ja lumi-
lautailee.

— Sita tuli ruvettua kokeilemaan vanhemmalla
ialla. Monen vuoden suksilla laskemisen jal-
keen siita tuli mukavia uusia haasteita.

— Sita kautta molemmat lapsetkin innostuivat
lautailusta. Poika tosin ensin vahan hekotteli,
kun isa ryomii pitkin metsia.
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Tuotannon nousu kasvattaa myos
kunnossapidon tarvetta

— Suunnittelun lahtokohta on, etta koneet pysyvat
kunnossa ja pyorivat ympari vuorokauden. Mutta jos
hairio tulee, parin tunnin sisalla on kaveri paikalla
katsomassa, mika on vikana, kertoo Insin6oritoimis-
to Metso Oy:n toimitusjohtaja Kalle Korento.

Comatec-konserniin kuuluva Insindoritoimisto Metso
Oy tuottaa Corenso United Oy:n Imatran hylsyteh-
taalle kunnossapitosuunnittelua, mutta myds ym-
parivuorokautista paivystyspalvelua kahden tunnin
varoitusajalla.

- Meilla tehdaan itse mekaanista kunnossapitoa ja
huoltoa, mutta sahko- ja automaatiopuolella Coren-
solla ei ole sellaista henkiloa. Se on ollut ulkoistettua
palvelua, ja tulee varmasti sellaisena pysymaan, ker-
too kayttopaallikko Teemu Javanainen Corensolta.
— Voi sanoa, etta tama on toiminut erinomaisesti.
Pari kaveria tekee paaasiassa meidan hommiamme,
ja he tuntevat meidan toimintamme.

— Parin viime vuoden aikana lomautukset vahensivat
meidan tarpeitamme, ja siita aiheutui pienia ongel-
mia. Nyt he toimivat tassa samassa kiinteistossa
toisenkin yrityksen kanssa, ja porukkaa on aika usein
paikalla. Voi vaikka nykaista hihasta.

Kaikkien toiminta ei ole yhta kriittista ja hektista kuin
Corenson. Usein riittaa, kun ongelma ratkaistaan
seuraavana tyopaivana.

- Ennakoimalla on pyritty minimoimaan paivystyspal-
velun tarvetta. Nykyisellaan tulee keskimaarin ehka
yksi halytys parissa viikossa, mutta joskus niita on ol-
lut pari-kolme kertaa viikossakin, Javanainen kertoo.

UTUKSET o TEKIJAT

Laajempia palveluja

Kun yritysten koneet ovat alkaneet todenteolla pyoria
laman jalkeen, myos kunnossapidon suunnittelun
kysynta kasvaa, Kalle Korento kertoo. Insindori-
toimisto Metson asiakkaita ovat Imatralla Corenson
ohella esimerkiksi Efora, Ovako ja Suomen Kerta Oy.
— Kunnossapito ei ole vain koneiden ja vikojen kor-
jaamista. Kunnossapidon suunnittelulla varmistetaan,
etta laitteet toimivat. Niiden elinkaari pitenee, ja
monesti laitteita virittamalla pystytaan nostamaan
niiden tuottavuutta.

— Dokumentointi on myos osa tata toimintaa. Monesti
vanhoissa koneissa dokumentointi on aika heikkoa,
mutta hyvalla dokumentoinnilla helpotetaan kunnos-
sapitoa ja lyhennetaan seisokkeja, Korento sanoo.
Tana vuonna Insindoritoimisto Metso on laajentanut
ennakoivaa kunnossapitoa lampokuvauksella. Myos
koneturvallisuusselvitykset tuovat asiakkaille lisa-
arvoa.

— Siina katsotaan, miten linjat tai laitteet toimivat, ja
onko niissa vaaranpaikkoja. Sitten etsitaan mahdol-
lisimman vahan kayttoa haittaava tapa suojata laite.
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Mantsisen yhteistyo Comatecin kanssa on ta ajattelusta. Comatec osallistuu erilaisten mate-
jatkunut jo vuodesta 2006. Alun perin Co- riaalinkasittelykoneiden ja satamanostureiden
matecin vahva toimialaosaaminen liikkuvissa mekaniikkasuunnitteluun ja dokumentointiin.
tyokoneissa vakuutti ja niin on vakuuttanut - On selvaa, ettei kukaan ulkopuolinen voi tuntea
tahdnastinen yhteistyokin, pienen opettelu- meidan tuotteitamme niin kuin me itse, mutta
kierroksen jalkeen, kertoo Pekka Grohn. paikoitellen Comatecin suunnittelijat kylla yllattavat
osaamisellaan.

Mantsiselle on aina ollut tarkeaa edellakavijyys - Tuloksellisuuden kannalta riittava ohjaus on ensi-
ja Mantsisen malli tunnetaan maailmalla nimen- arvoisen tarkeaa. Kaytannossa pyrimme aluksi an-
omaan ennakkoluulottomista ratkaisuista ja luovas- tamaan comatecilaisille selkeasti maariteltyja teh-
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my0s dokumentointiin. Parhaillaan comatecilaiset
tekevat Mantsiselle kayttoohjekirjoja, missa taytyy
huomioida myos konedirektiivien mukanaan tuo-
mat vaateet.

- Yhteistydo Comatecin kanssa jatkuu ja voin vilpit-
tomasti suositella heita. Talla hetkella meidan ti-
loissamme tyoskentelee pari Comatecin kaveria,
enemmallekin olisi tarvetta, mutta talla eraa tulee
seinat vastaan, toteaa Grohn lopuksi.

MANTSINEN

Mantsinen Group
Mantsinen valmistaa hydraulisia
materiaalinkdsittelykoneita ja sata-
manostureita ja tarjoaa logistiikka-
palveluratkaisuja puuterminaalien,
teollisuuden ja satamien kayttoon.
Yhtion toiminta alkoi jo 70-luvun
alussa puutavaran kuljetuksella ja
puunkasittelyn urakoinnilla, jolloin
veljekset Veli ja Juhani Mantsinen
perustivat konevuokrausyhtio6 Veli-

tavakokonaisuuksia. Sisaanajon jalkeen voidaan lisata
tehtavien vaativuutta ja itsenaisen tyon osuutta aivan
kuin omillakin uusilla tyontekijoilla.

Tydtilanne nayttaa taas hyvalta, meilla on nyt kaikkien
aikojen suurin tilauskanta. Erityisesti energiantalteenot-

Jussin. Tanaan vahvasti kansain-
védlisessa yrityksessa tyoskentelee
noin 500 henkilod. Mantsinen-kon-

tojarjestelmalld varustetut HybriLift-koneet ovat taloudel- serniin kuuluvat emoyhtion Mantsi-
lisuutensa ja tuottavuutensa vuoksi haluttuja. Suu- nen Group Ltd Oy:n lisaksi tytar-
rin osa toimituksista vaatii projektisuunnittelua minka yhtiot Venadjalla, Virossa ja Latvi-
lisaksi uudistamme parhaillaan voimakkaasti mallistoa. assa.

Mekaniikkasuunnittelun lisaksi lisaresursseja on tarvittu
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Petri Ollikainen,
Osastopaallikko,
Comatec Vantaa

)

Comatecissa ei -

paata palella

Comatecin menestyk-
sen takana on pitka-
janteisyys ja rohkeus kasvaa. Iso osa kunnias-
ta lankeaa toimitusjohtajalle, joka innokkaasti
vie yritysta uusiin paikkoihin ja haasteisiin.

Comatecin tyylia kuvaa luova hulluus, taalla
uskalletaan ja osataan tehda omaperaisiakin
ratkaisuja, minutkin rekrytoitin suoraan ke-
samokilta oluttolkki kourassa reilut kymmenen
vuotta sitten... ltse sain arvokasta oppia
suunnittelualasta, kun kiersimme asiakkaita
yhdessa Auliksen kanssa ja tutustuimme
uusiin yrityksiin. Siina samalla opin, etta kuvia
ei kumarrella ja kaikki on mahdollista.

Osaamiseni on kasvanut tasaisesti yrityksen ja
osastoni kasvamisen myo6ta. Esimiehena mi-
nua motivoi monipuoliset tyotehtavat, joita
saan hoitaa itsendisesti. Koulutusta on aina
saanut ja myods innovaatioprojekteista jaa
hyvaa seka henkiloston ettad yrityksen proses-
sien kayttoon.

Kasvun myo6ta strategiatyd on tuonut lisaa
monipuolisuutta ja laajempaa nakemysta.
Nyt mennaan kohti kansainvalisyytta ja uusia
haasteita. Tulevaisuudessa asiantuntijuus ja ih-
misten tapa tehda toita muuttuvat entisestaan.
Kilpailu vaatii uudistumista ja uuden oppi-
mista kiihtyvalla vauhdilla. Olemme kovassa
seurassal

Miten meista o

Comatec on 25 vuoden aikana kasvanut pienesta isoksi,
paikallisesta insinddritoimistosta kansainvaliseksi toimi-
jaksi. Kasvun mahdollistavat osaavat ihmiset, seuraa-
vassa muutamien comatecilaisten ajatuksia omasta

kehityskaarestaan Comatecin matkassa.

Simo Lahtinen, projektipaallikko,
Comatec Tampere

Kolmas kerta toden sanoo

Eikdhan se jo kerro jotain, ettd kerran olen tullut ja
kaksi kertaa palannut, kertoo “paluumuuttaja” Co-
matecin projektipaallikkd Simo Lahtinen. Ekan kerran
tulin taloon jo vuonna 1988. Yhta yksittaista asiaa on
vaikea nimeta, taalla on ollut aina tilaa kasvaa ja ke-
hittya. Sitahan sanotaan, ettéd kokemus tuo varmuut-
ta ja se patee myos minuun. Olen aina tehnyt toita
materiaalinkasittelyn parissa ja vuosien myota olen
saanut vaativampia tehtavia ja nykyisin tama muistut-
taa yha enemman konsultin roolia. Seuraan koko alaa
kiinnostuneena ja vuodet ovat tuoneet tahan jo vahan
perspektiiviakin. Mitd syvemmalle oma osaaminen
ulottuu, sita palkitsevampaa se on.
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n kasvanut huippuosaajia

Jukka Ossi, projekti-insin6ori, Comatec Turku
Kasvun paikka

Olen ollut Comatecissa reilut kolme vuotta ja vaikka Turun
toimisto on pieni, olen silti paassyt mukaan monien suurten
asiakkaiden projekteihin. On opettavaista ja hyodyllista nahda
eri yritysten toimintatapoja ja jarjestelmia - ja erittain palkit-
sevaa, kun huomaa pystyvansa tuomaan uusia ideoita esim.
valmistusmenetelmiin tai toimintamekanismien yksinkertaista-
miseen. Mieluisana on jaanyt mieleen tyoskentely Rolls-Roycen
tuotekehityksen kanssa. Rolls-Roycen koko toiminta on suora-
viivaista ja nopeaa ja tuntuu perustuvan jatkuvaan kehittymi-
seen.

Comatecin myota olen I0ytanyt omat vahvuuteni, ja mika
parasta, saanut myos entista enemman keskittya niihin.
Nykyaan painotetaan paljon tydssa oppimista, toivottavasti —m—
jatkossakin pystymme suuntautumaan itsellemme parhaisiin
tehtaviin - se lienee yksi vahvuuksistamme ja toimii ainakin
taalla Turussa hyvin.

Kalle Korento, toimitusjohtaja,
Insinddritoimisto Metso Oy

Vaihtelu virkistaa

Olen ollut talossa jo vuodesta 1995, eli voidaan sanoa,

etta olen pitkan linjan comatecilainen. Alkuvuosina kiersin
Comatecin sahkosuunnitteluhommissa projektista toiseen
asiakkaiden omissa tiloissa. Uudessa ymparistossa on aina
vastassa erilaiset toimintatavat ja ihmiset. Naista kertyy
ainutlaatuista osaamista seka ihmisten kanssa toimimisesta
etta erilaisten tekniikoiden oppimisesta. Olen aina ollut sen
verran hullu, etta tykkaan haasteista. Mita vaikeampi hom-
ma, sita parempi. Vuodet ovat opettaneet, etta maalaisjar-
jella selviaa pitkalle ja hyppy tuntemattomaan ei pelota. Kas-
vun kannalta on ollut tarkeaa, etta esimiehet ovat luottaneet
osaamiseeni ja nayton paikkoja on riittanyt. Menestyksen
myota on tarjottu aina uusia haasteita ja alkuaikojen sahko-
suunnittelijasta onkin kasvanut erilaisten esimiestehtavien
kautta insindoritoimisto Metson toimitusjohtaja.
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