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Onko mikaan
muuttunut
vuodentakaisesta?

Kirjoittelin vuosi sitten, ettd: “Asiakkaidemme
tilauskannan kehittyminen hidastui ja uudet
toimeksiannot pieneniviit selvdsti tilikauden loppua
kohti mentdessd. Alkanutta vuotta 2013 leimaa suuri
varovaisuus uusien investointien kédynnistymisessd. Néin
ollen konserni ei odota alkaneelta vuodelta merkittdvdid
kasvua. Ndyttddkin siltd, ettd yksinkertaisempi suunnit-
telutya siirtyy enenevdssd mdicrin valmistuksen perdisséi
pois Suomesta.”

Kun paattynytta vuotta ja talven tapahtumia analysoi, niin ei ennus-
te pieleen mennyt. Viimevuoden tilikausi oli meilla kaksijakoinen.
Ensimmainen vuosipuolisko meni suunnitelmien mukaisesti, jopa yla-
kanttiin. Kesalomien jalkeinen aika olikin sitten tuskaa ldhes peilikuva
alkuvuodelle. Hyvin monilla suurimmilla asiakkaillamme tilauskanta
sakkasi, YT-neuvotteluja oli paljon, organisaatioita sdddettiin Suomes-
sa kysyntaa vastaavaksi. Meidan onni oli se, etta niin ei tapahtunut
kaikilla neljalla toimialallamme. Jotain sentaan jai viela Suomeenkin
tehtdvaksi, teknologiaosaamisella on ollut kysyntaa.

Asiakkaidemme tilauskannan kehittyminen on hidasta edelleen mo-
nilla aloilla, erityisesti kaivannaisteollisuudessa. Uudet toimeksiannot
harvenevat ja pienentyvat monilla aloilla. Alkanutta vuotta leimaa
edelleen suuri varovaisuus, uusia investointeja ei ole kdynnistymassa.
Nain ollen konserni ei odota alkaneelta vuodelta kasvua. Nayttaa
kuitenkin silti silta, ettd mustan tuhkan ripottelu paallemme on vaih-
tumassa vaaleamman tuhkan ripotteluun.

Tilikautemme v. 2013 liikevaihto oli hivenen suurempi kuin edellisena
vuotena mutta tuloksen osalta tulos ei ole vield valmis.Tilikauden
aikana yhti6 kasvoi yrityskaupan myota Hyvinkaalle. Viime viikolla
uutisoitiin tdman vuoden uusin yhteistydsopimus, jolla jalkauduimme
Jyvaskyladn. Teimme liiketoimintasopimuksen Raute Oyj:n kanssa
heidan levy- ja vanerikonesuunnittelijoidensa siirtymisesta Jyvasky-
lassa konsernimme palvelukseen. Raute Oy sdilytti organisaatiossaan
teknologiaosaajat. Tama oli mielestani hyva arvovalinta, myos strate-
gisessa mielessa.

Viime vuodesta tuli Suomen kansantaloudessa toinen perakkdinen
vUosi, jossa kansantuote laski. Pahoin pelkaan, ettd alkaneesta
vuodesta tulee samanlainen, enintdan nollakasvun vuosi. Lisda ne-
gatiivista varitystd tuli itdisen naapurimme suunnalta, kun he tekivat
operaatioita Ukrainan alueella, Krimin niemimaalla. Venajan kurssi on
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laskenut viimeisen kahden
kymmenen vuoden aikana
jatkuvasti. Venajan vaikutus
ei ole kuitenkaan vahainen
Suomen kansantalouden
kannalta. Ruplan kurssin
laskusta saimme yhtiéon
viime viikolla konkreettisen
osoituksen, kun erds isompi
itdrajan taakse suunniteltu
projekti peruuntui ruplan
kurssikehityksen vuoksi.

Suomella ei ndyta kuitenkaan menevan vield kovinkaan huonosti, tai
ainakaan riittavan huonosti. Poliitikot pitavat kehysriihidnsa, suunnit-
televat leikkauslistoja ja veronkorotuksia. Todellisiin vientiteollisuutta
oikeasti rasittaviin ongelmiin ei kehysriihessa puututtu, eduskunta-
vaalit ovat ndemma liian lahelld. Padhuomio naytti olevan kotimark-
kinoilla toimivien yritysten ongelmien hoitamisen ja kulutuskysynnan
pitamiseen siedettavalla tasolla.

Muualla maailmassa kasvu on meitd selvasti suurempi. Tama koskee
my0s suurta osaa EU-alueen valtioita. Mitdpa jos korkotaso tdman
kehityksen vuoksi nousee esim. viisinkertaiseksi nykyisesta?

Kavi niin tai ndin meidan vientid tukevien ja tekevien yhtididen tyon
hinta maaraytyy jatkossakin kansainvalisilla markkinoilla ja kustannus-
taso kotimaassa. Selvaa on my0s se kehityksen suunta, etta vastaisuu-
dessa valtioiden verotus tulee pitkalti maaradamaan sen missa maassa
tuotantoa tehdaan. Nykyiset verottajien siirtohinnoittelu-uutiset ovat
vasta alkusoittoa sille kehitykselle mitd tuleman pitdd. Ulkomaat ovat
meille uhka ja mahdollisuus, silti sitd kohti mennaan. Ei ole mikdan
sattuma, etta kehitdmme jatkuvasti valmiuksiamme niin projekti- kuin
ratkaisuliiketoimintaosaamisessa.

Ei muuta kuin kohti uusia onnistumisia.
Hyvdd alkavaa keviittd kaikille.

(L=

Aulis Asikainen
Konsernijohtaja, HHJ
Comatec Group

Palautteet, tilaukset,

peruutukset

Taina Syrjanen, puh. 040 593 1259,
taina.syrjanen@comatec.fi
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LON[=Ta] suurprojektiyksikko

— liikkkumisen sujuvuutta

Hyvinkdidltd kdsin toimiva KONEen Major Projects -osasto tekee
vaativimmat hissit kuunnellen ja ymmdrtden asiakkaan tarpeet
ja tarjoten viihtyisédn ja positiivisella tavalla vaativan tyoépaikan
suunnittelijoilleen. Comatecin vanhempi suunnittelija Risto Sivula
on ollut mukana téssd yksikdssd jo vuosia.

TEKSTI: TAINA SYRJANEN

KONE kuuluu alansa johtaviin yrityk-
siin. Eri asiakasryhmien tarpeiden
ymmartdaminen on ohjannut KONEen
toimintaa jo sadan vuoden ajan. KONE
tarjoaa asiakkailleen edistyksellisia
hisseja, liukuportaita ja automaattio-
via sekd monipuolisia ratkaisuja niiden
huoltoon ja peruskorjaukseen.

KONEen Hyvink&alta kasin toimiva
Major Projects eli suurprojektien osas-
to tekee kaikki KONEen vaativimmat
hissit. Osasto koostuu kansainvali-
sesta asiantuntijoiden tiimistd, joka

on omistautunut auttamaan ratkai-
suillaan asiakkaitaan suurissa raken-
nusprojekteissa rakentamisen alusta
alkaen aina koko rakennuksen elinkaa-
ren loppuun asti.

— Toimintamme on globaalia, koska
asiakkaamme ovat globaaleja toimi-
joita. Asiakkaamme voi olla Aasiassa,
Lahi-idassa tai Euroopassa — Kiinassa,
Englannissa tai Amerikassa, sanoo
KONEen isojen projektien toimitusyk-
sikdn johtaja Ari Jokivalli.

Lahtokohtana KONEen ja suurprojek-
tien osaston toiminnassa on ihmisten
sujuva liikkuminen rakennuksissa tur-
vallisesti, mukavasti ja viivytyksetta.

— Meidéan kohdallamme se tarkoittaa
sitd, ettd meilld on suunnittelussa oi-
kea osaaminen ja ettd ymmarramme,
mita asiakas haluaa, kertoo KONEen
MP-yksikdssa suunnittelupaallikkona
toimiva Jari Malkki.

— Tunnemme asiakkaamme niin
hyvin, ettd pystymme jopa ehdotta-
maan asiakkaalle parempaa ratkaisua
kuin mita asiakas itse on tullut edes
ajatelleeksi.

— Hissin kokonaisuuden luo se, miten

se suunnitellaan, miten suunnitelmat
ovat valmistettavissa, miten se valmis-
tetaan, miten se on asennettavissa ja
mydhemmin huollettavissa. Hissit ovat
pitkdaikaisia investointeja, toteaa Ari
Jokivalli.

Erityisen vaativat ratkaisut

— Suurprojektiyksikkdmme palvelee
KONEen myyntiyhtioita ympari maail-
man. Teemme suunnittelua yhdesta
hissistd aina useiden satojen hissien
suurprojekteihin asti, Jari jatkaa.

— Me teemme KONEen haasteellisim-
mat hissit. Yksittdisia hisseja suunni-
tellaan meill, jos ne ovat erityisen
vaativia.

— Toimitamme esimerkiksi San Fran-
ciscoon yhden hissin, jossa on erikoi-
suutena lasilattia. Hissi on muutenkin
lasiseindinen. Erityisvaatimuksia
materiaaleille ja suunnittelulle tassa
tapauksessa aiheuttaa se, etta San
Francisco sijaitsee maanjaristysalu-
eella. Hissin tulee tayttaa paikalliset
vaatimukset, sanoo Jari.

— Lisdksi on tietysti asiakkaan odotuk-
set ja vaatimukset designin suhteen.

Innovatiivisuus

— Monelta osin pystymme hyddynta-

méaan KONEen olemassa olevia ratkai-
suja, mutta on myos sellaisia asiakkai-
ta, jotka haluavat muuta kuin valmiita
ratkaisuja. Silloin meiddan osaamisem-
me korostuu. Se on yksi tarkeimmista
lisdarvoista, joita me voimme tuottaa,
sanoo Jari.

—Yhdessa suunnittelijoiden kanssa
mietimme millaisia ratkaisuja tarvi-
taan. Yksi hyva esimerkki on projekti
Lontoossa, jossa suunnittelimme his-



sin, johon voidaan ajaa isolla kuorma-
autolla sisdan, kertoo Jari.

— Haasteena Lontoossa on se, etta ei
voida kadyttaa suuria ramppeja tilan
puutteen vuoksi. Tassad tapauksessa
hissi hoitaa rampin tehtavaa. Kuorma,
joka lahenteli 20 tonnia, oli tdssa yksi
suurimmista ongelmista.

— Minusta hienoa on vaativien pro-
jektien antama haaste. Kun aikaisem-
min ei ole vastaavaa hissia tehty ja
pystymme ratkaisemaan esiin tulevat
ongelmat, sanoo vanhempi suunnitte-
lija Risto Sivula.

— Tassd Lontoon tapauksessa tila oli
ahdas ja rakennukseen ei sopinut
muunlainen ratkaisu kuin toteutunut
koysihissi, joka taas oli vaativa ratkaisu
niin isolle kuormalle.

Aina vain haasteellisempaan
suuntaan

— Talla alalla mennaan koko ajan
haasteellisempaan suuntaan. Hisseilla
mennaan korkeammalle, samalla ovat
nousseet niiden nopeudet ja asiakkai-
den vaatimukset ajomukavuudesta ja
designista. Se vaatii suunnittelijoilta ja
alihankkijoita vastaavasti osaamista,
sanoo Jari.

— On seurattava trendeja ja kehitet-
tdva kompetenssia kokoajan. Ei pida
jaada tyytyvadisyydentunteeseen. Tana
paivana maailma on visuaalinen. Ark-
kitehtuuri ja design on huomioitava.
Pelkkd mekaaninen osaaminen ei riita.
Rakennusautomaatio on intergroituna
lukituksiin ja informaatiojarjestelmiin.
Hissiin pitda saada etdyhteys, sanoo
Ari.

— Meidan on kehityttava markkinoi-
den vaatimusten mukaisesti.

— Meilla on nyt meneillaan kaksikin
suurta projektia Saudi-Arabiassa —
valtava finanssialue ja kansainvalinen
lentokentta. Niissd on useampi sata
hissid projektia kohden, kertoo Jari.

Suurprojektiyksikko teki Singaporessa

Marina Bay Sandsin 150 hissin huvitte-
lukeskuksen hissiratkaisut. Comatecin

vanhempi suunnittelija Risto Sivula oli

mukana tassakin projektissa.

— Risto on yksi meidan kokeneimmista
suunnittelijoistamme. Hanella on tyo-
ja suunnittelukokemusta lahes kaikista

|
|

hisseistd, joita meilld tehddan. Risto
on yksi kantavista voimista suunnitte-
lun puolella ja osallistuu juuri niiden
vaativimpien hissien suunnitteluun,
kehuu Jari Ristoa.

— Kuudentoista vuoden aikana on tie-
tysti kertynyt kokemusta. Eniten sita
on kertynyt tdassa MP-tiimissa, jatkaa
Risto.

— Mina olen viihtynyt hyvin KONEella.
Tama on hyva tyopaikka, jossa suh-
taudutaan tyohon ja henkilostoon
positiivisesti, mutta hoidetaan pro-
jektit ammattitaitoisesti ja jamakasti,
sanoo Risto.

— Tuo on aika hyvin kuvailtu. Tyoil-
mapiiri on hyvin kannustava ja posi-
tiivisella tavalla vaativa. Tavoitteita
asetetaan ja seurataan miten ne
saavutetaan. Ja annetaan myos tukea

niiden saavuttamiseksi, toteaa Jari.

— Pidan haasteista ja siita, ettd tyo on
vaihtelevaa. Rutiineihin ei taalla paase
kangistumaan, sanoo Risto.

Meilld on seka omia suunnittelijoita
etta talon ulkopuolista verkostoa. Pi-
damme kaikista suunnittelijoistamme
huolta ja kaikki ovat mukana yhteisis-
sa tapahtumissa, sanoo Ari.

— Alihankkijoiden ansiosta pystymme
joustamaan ja tasaamaan kuormitus-
ta seka varmistamaan monipuolista
osaamistamme.



Materiaalinkasittelyjarjestelmat

— ratkaisuja asiakkaiden tarpeisiin

-

—

Comatec Groupissa on ollut
toimialaorganisaatio nyt reilun
vuoden ajan. Vuoden kokemuk-
sen jdlkeen pdddyttiin eriyttd-
mddn materiaalinkdsittelyjdir-
jestelmdt omaksi toimialakseen
vuoden 2014 alusta. Toimialalla
painopiste on projektiliiketoi-
minnassa, jossa vaaditaan tie-
tynlaista osaamista ja toimin-
tamallia. Nyt toimialaa ja sen
osaamista voidaan kehittéd sen
omista asiakastarpeiden Iéih-
tokohdista. Sekd haasteemme
ettd tavoitteemme on asiak-
kaan tarpeiden tunnistaminen
ja ratkaisujen etsiminen ndihin
tarpeisiin.

TEKSTI: TAINA SYRJANEN

Materiaalinkasittelyjarjestelmat -toi-
mialaan kuuluvat erityisesti bulkkita-
varan kasittelyjarjestelmien osaami-
nen kaivos- ja energiateollisuudessa
ja toisena isona osaamisalueena ovat
nosturit, kuormankasittelylaitteet seka
hissit ja nostolaitteet.

— Comatec Groupilla on ldhes 30 vuo-
den kokemus erilaisista materiaalien
siirto- ja nostoratkaisuista. Comatec
on perustettu alun perin materiaalin-
kasittelysektorille. Konserniin kuulu-
valla Oucons Oy:lla on my6s takanaan
vuosikymmenien kokemus materi-
aalinkasittelyjarjestelmista, toteaa
toimialajohtaja Kari Karkkainen.

— Pitka kokemuksemme tekee meista
toimialamme johtavan asiantuntijaor-
ganisaation Suomessa. Meilla on myos
laaja laitetuntemus monien laitetoi-
mittajien kumppanina, taydentaa Kari
Karkkdinen.

— Pitkaaikaiset ja luottamukselliset
asiakassuhteemme ovat mahdollista-
neet tuote- ja teknologiaosaamisen
kertymisen parhaimmillaan vuosi-
kymmenten ajan. Tasta haluan kiittaa



asiakkaitamme, sanoo Nosturit ja
kuormankasittely -yksikon liiketoimin-
tapaallikké Hannu Parviainen.

Asiakaslahtoisyys

Suunnittelu ja projektitoiminta ovat
Comatecissa selkdrangassa. Asiakas-
tarpeiden ymmartaminen koetaan
tarkedksi. Comatecissa halutaan
kuunnella asiakkaan muuttuvia tarpei-
ta tarkasti, jotta tarjottavat palvelut
ovat juuri niita oikeita, joita asiakkaat
todella tarvitsevat.

— Asiakaslahtdinen nakokulma kuvas-
taa parhaiten toimintaamme. Seka
haasteemme etta tavoitteemme on
asiakkaan tarpeiden tunnistaminen ja
ratkaisujen etsiminen ja tarjoaminen
naihin tarpeisiin, sanoo Hannu Parviai-
nen.

— Koko toimialan ja osaamisen ke-
hittdminen on se juttu, jolla olemme
asiakkaillemme houkutteleva kumppa-
ni, sanoo Kari.

Materiaalinkasittelytoi-
mialan haasteet

— Toimialan haasteena on talla hetkel-
|13 kaivostoiminnan matalasuhdanne
maailmanlaajuisesti. Investointeja ei
oikein ole talld hetkelld, sanoo Kari.

— Mineraaleja tullaan varmasti tarvit-
semaan tulevaisuudessakin, joten kai-
vostoimiala kasvaa ja tulee varmasti
kehittymaan pitkalla tahtdimella. Isoja
kaivoshankkeita on vireilld, mutta ne
eivat lahde toteutumaan ennen kuin
mineraalien hinnat alkavat kohoa-
maan, han jatkaa.

— Meidadn haasteemme toimialalla
ovat oman tunnettuutemme lisdami-
nen myos kansainvalisesti ja samaan
aikaan osaamisen kehittdminen asiak-
kaiden tarpeita vastaavaksi.

— Tavoitteenamme on olla toimialalla
yksi johtavista toimijoista myds Suo-
men lahialueilla. Laajempi kansainva-
listyminen on myos yksi merkittava
tavoitteemme, Kari jatkaa.

Osaamista toimialojen yli

Karilla on Comatecissa vahva kokemus
lilketoiminnan kehittdmisesta. Hanella
on kokemusta myos useilta toimi-
aloilta, mika auttaa kokonaisuuksien
ndakemisessa.

Kari vastaa nyt myos koko konsernin
projektitoiminnan kehittamisesta
ProCom -projektissa, joka on alkanut
2013. Yhteisty0 ja sen kehittdminen
materiaalinkasittelyjarjestelmat -toi-
mialan ja muiden toimialojen valilla
on Karin vastuulla. Samoin han vastaa
toimialan verkoston laajentamisesta ja
kehittdmisesta.

— Yksi Comatecin vahvuus on se, etta
osaamista l0ytyy talon sisdlta projek-
tiin kuin projektiin myos toimialojen
yli. Esimerkiksi kaivospuolella meilta
|6ytyy osaamista materiaalinkasittelyn
lisaksi liikkuvissa kaivoskoneissa ja
tuotantolaitteissa kuten rikastuslait-
teistoissa. Asiantuntijapalvelumme
palvelee Comatecissa kaikkia toimialo-
jamme, sanoo Kari.

— Loppukayttdjan tarpeet taytyy
ymmartada, jotta osaamme tehda aina
kyseiseen kayttotarkoitukseen toimi-
via ratkaisuja, sanoo Kari.

—Vahvuutenamme on myos se, etta
toimintamme kattaa koko Suomen ja
olemme kaikkialla 1dhelld asiakasta.

—Voimme tarjota palveluitamme pai-
kallisesti Suomessa yhdelta tai kaikilta
14 toimipaikaltamme kasin. Tarvit-
taessa pystymme toimimaan EPCM
-mallin mukaan, jatkaa Hannu.

Asiantuntijamme

— Laajennamme ja syvennamme
asiantuntijoidemme osaamista jat-
kuvana prosessina. Yrityksen on koko
ajan kehityttava, jotta toimintaedel-
lytykset sailyvat ja paranevat, sanoo
Kari.

— Mietimme joka pdiva palvelupalet-
tiamme, sen toteuttamista arjessa ja
kuuntelemme herkalld korvalla asiak-
kaidemme palautetta, sanoo Hannu.

Liiketoiminnan vetdjana Hannu kokee
tehtavakseen liikketoiminnan arjen
pyorittdmisen ja asiantuntijoidemme
tukemisen heiddn tyossaan. Hannulla
on vahva kokemus suunnittelusta ja
suunnittelun johtamisesta.

— On kyettdva kuuntelemaan ihmisia
ja innostamaan heita osallistumaan
ja kyseenalaistamaan. Positiivinen
asenne tarttuu kaikkeen tekemiseen,
sanoo Hannu.

— Hyva projektinjohtaminen lisda tyo-
hyvinvointia. Kun projekti hoidetaan

hyvin, varmistetaan laatu ja jokainen
tietda tehtdvansa ja tavoitteet.

— Tunnen onnistuneeni tydssani, kun
asiakkaan muuttuvat tarpeet ja mei-
dan asiantuntijoidemme osaamiset
kohtaavat, sanoo Hannu.

Haasteita annetaan ja
niihin tartutaan

— Arvostan Comatecissa kasvuhakui-
suutta, kehittdmiseen panostamista ja
avointa ilmapiiria. Asioista voi kes-
kustella ja niin hyvia kuin huonojakin
asioita voi nostaa esiin. Kuka tahansa
henkilostostd voi menna juttelemaan
toimitusjohtajalle. Comatecilla ei ole
turhaa byrokratiaa, sanoo Kari.

— Haasteita annetaan ja niihin tartu-
taan kiteyttdd mielestani sen, miksi
olen viihtynyt Comatecissa, sanoo
puolestaan Hannu.

— Comatecissa arvostan sita, etta yri-
tys ei lepaa laakereillaan, vaan muut-
tuu maailman ja asiakkaiden mukana,
han toteaa.
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Comatec Groupin toimipaikat:

TAMPERE

Insind6ritoimisto Comatec Oy
Kalevantie 7 C, 33100 TAMPERE

Puh. 029 000 2000, fax 029 000 2001

Rantotek Oy
Kalevantie 7 C, 33100 TAMPERE
Puh. 029 000 2090, fax 029 000 2091

i SOV SR Comatec messuilla:

Puh. 029 000 2020, fax 029 000 2021
JARVENPAA

Sibeliuksenkatu 18, 04400 JARVENPAA
Puh. 0400 675 778

Tdnd vuonna meiddit néikee seuraavilla messuilla:

HYVINKAA

APK-Ohjelmointi Oy

Kehdkuja 6, PL 26, 05831 HYVINKAA Osallistumme Oulussa pidettdville

Puh. 040 5563 299 Kaivos 2014 -messuille POHJOINEN TEOLLISUUS
LAHTI 21.-22.5.2014. Olemme osastolla 2014 21-22.5.2014 | OULU

Askonkatu 9 F, 15100 LAHTI

Puh. 029 000 2030, fax 029 000 2031
TURKU

Pitkdamaenkatu 11, 20250 TURKU
Puh. 029 000 2040, fax 029 000 2041

E1-410.

.. Osallistumme Norjassa Stavangerissa
HAMEENLINNA . .. .
Parolantie 104, 13101 HAMEENLINNA pidettdville ONS 2014-messuille 25.-
Puh. 029 000 2050, fax 029 000 2051 28.8.2014. Jos satut paikan pdidille, BB <T1vANGER, NORWAY, 25-28 AUGUST 2014

JOENSUU tule kaymaan osastollamme J 1212. EXHIBITION CONFERENCE FESTIVAL

Hiiskoskentie 9, 80100 JOENSUU
Puh. 029 000 2060

KUOPIO

Microkatu 1. 70210 KUOPIO Osallistumme jdlleen Tampereella

Puh. 044 74’14 440 pidettdville Alihankintamessuille \ 201 4

IWVASKYLA 16.-18.9.2014. Olemme nyt A-hallissa A ALIHANKINTA
Laukaantie 4 B, 40320 JYVASKYLA osastolla A 833. S
Puh. 050 555 6688

IMATRA

Insin66ritoimisto Metso Oy . . . . . .
Vuoksenniskantie 97, 55800 IMATRA Tule keskustelemaan yrityksesi suunnittelu- ja yhteistyo6-

Puh. 029 000 2070, fax 029 000 2071 tarpeista kanssamme.

LAPPEENRANTA

Insin6oritoimisto Metso Oy
Kauppakatu 61, 53100 LAPPEENRANTA
Puh. 029 000 2070, fax 029 000 2071
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